


PRIMA 
PIATTAFORMA 

AGGREGATRICE 
AL MONDO PER 
GLI AMANTI DEL 
MOTORSPORT

CONTENUTI IN 
REALTÀ AUMENTATA

TECNOLOGIA DI 
CERTIFICAZIONE 

DELLE RECENSIONI



Valori del mercato di riferimento

“Il 95% dei clienti legge le recensioni online prima di fare 
un acquisto“ 
Global Newswire

“Il consumatore medio legge 10 recensioni prima di fidarsi 
di un'azienda“ 
Statista

“L’88% dei consumatori affermano che le recensioni 
online hanno influenzato le loro decisioni d’acquisto“ 
Zedensk

“L’89% dei consumatori globali monitora le recensioni nel 
proprio percorso di acquisto“ 
Trustpilot



Clienti

Grip Advisor è appositamente strutturata per consentire 
ai propri clienti di massimizzare l'impatto del proprio 
brand, raggiungendo una community perfettamente 
profilata, composta da appassionati e professionisti del 
mondo racing.



Clienti



Key points

Team

Contesto

Mercato

Un contesto stimolante, specialmente 
grazie alla presenza in compagine di 
MegaRide, player internazionale del 
mercato automotive.

Un Team strutturato, ma allo 
stesso tempo dinamico e flessibile, 
con una forte esperienza e 
competenza nel mondo racing.

Un mercato caratterizzato da una 
forte vivacità e da costanti 
innovazioni tecnologiche, in grado di 
creare un ambiente  costantemente 
stimolante



Strategia di Commercializzazione e Marketing

Marketing
Aumentare consapevolezza del 
marchio, utenti registrati e entrate 
tramite partnership e pubblicità. 
Tattiche includono campagne 
pubblicitarie, SEO, attività sui 
social media. 

Traction
Grazie alla loro conoscenza e passione per il 
motorsport, gli utenti sono particolarmente 
interessati a trovare prodotti e servizi di alta qualità 
per migliorare le prestazioni e le esperienze racing. 

Sales
Le strategie di vendita si basano 
su un approccio strategico e 
mirato per attrarre e coinvolgere i 
clienti nel settore B2B del 
motorsport, come Produttori e 
Supplier. 



Team
Gestione operativa della startup ai fini 

di un'ottimizzazione della struttura 
organizzativa e delle risorse impiegate

Coordinamento generale del Progetto, 
gestione del marketing e delle 

interazioni con il mercato

Aleksandr 
Sakhnevych 

CTO

Flavio
Farroni

COO
Francesco
Timpone

CFO Edoardo
Giaquinto

CEO

Sviluppo tecnico e strategico 
della piattaforma, 

definizione architettura 
tecnologica delle soluzioni

Monitoraggio del flusso 
di cassa, pianificazione 
finanziaria, analisi dati e 

report economici



Competition

Interazione diretta
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E-commerce

Forum
Community

Compravendita 
online

Marketplace

Sono rimasta estremamente soddisfatta 
della qualità e delle prestazioni offerte da 
questi pneumatici. La mia esperienza di 
guida è stata notevolmente migliorata.



Analisi SWOT

S W
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Strengths

Opportunities

Weaknesses

Threats

• Piattaforma innovativa
• Community dinamica
• Esperienza utente personalizzata
• Integrazione di tecnologie avanzate

• Mercato motorsport in crescita
• Servizi completi e differenziati
• Possibilità di partnership

• Potenziali competitor
• Fase iniziale ciclo di vita
• Continui updates iniziali

• Normative sulla privacy
• Gestione dati utenti
• Regolamentazione utenti



Interfacce avanzate di Realtà Estesa 
Mixed Reality

• Partecipazione a dibattiti ed eventi virtuali

• Comunicazione e collaborazione attraverso 
avatar virtuali

Augmented Reality

Virtual Reality

• Informazioni ancor più dettagliate su prodotti

• Visualizzazione di oggetti virtuali sovrapposti 
al mondo reale attraverso dispositivi mobili

• Esplorazione di ambienti virtuali dettagliati

• Recensioni di Simulatori di Guida in Realtà 
Aumentata 



Preventivi



Lettere di Intenti

3DRAP – Sim Racing
HARP RACING - 
Formula Predator

VASSURA -
Ricambi Racing



SISAL – Gaming
ANNICIELLO 

Collaudatore, Influencer

Volkswagen -
Produttore auto

Lettere di Intenti



Next steps

Grip Advisor 
sul mercato

MESE 12

Inizio sviluppo
piattaforma
MESE 1 - 8

Validazione
piattaforma
MESE 7 - 12

Primo contratto
nazionale
MESE 12

Piattaforma
in lingua inglese

MESE 12

Partnership 
strategiche

MESE  9 - 12


